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La Paolo Beltrami spa è un'impresa di co-
struzioni che porta il nome del suo fondato-

re che la istituì nel 1955. Partita come impresa
edile per costruzioni rurali e civili, in quasi cin-
quant'anni di attività ha maturato un bagaglio di
esperienze che l'hanno vista protagonista sia
nella sua primaria specializzazione che negli
altri settori del mercato edile. Edilizia industria-
le, opere pubbliche ( acquedotti, fognature, stra-
de ed infrastrutture stradali, pavimentazioni stra-
dali, impianti di depurazione), edilizia sportiva,
edilizia ospedaliera, ristrutturazioni e restauri
civili/industriali sono esperienze che hanno con-
sentito alla Paolo Beltrami spa di annoverarsi
come primaria azienda del settore delle costru-
zioni nella provincia di Cremona, sia in termini
di volumi d'affari (oltre 20 milioni di euro), sia in
termini di competenza professionale, di disponi-
bilità, di attrezzature, di dipendenti (circa 50). Il
successo di questa società di Paderno Pon-
chielli (CR) è la sommatoria di una gestione
imprenditoriale mirata negli investimenti e quali-
ficata nelle maestranze, costituite da validi tec-
nici direttori di cantiere, assistenti, personale
addetto agli uffici amministrativi, agli uffici ge-
stione del personale, all'ufficio tecnico, all'uffi-
cio commerciale, all'ufficio qualità, all'ufficio si-
curezza, da validi capi cantiere, operatori di
macchine stradali e mano d'opera d'indubbie
capacità.

Sono prerogative della Paolo Beltrami spa le
certificazioni di qualità UNI EN ISO 9001, VI-
SION 2000 e SOA per differenti settori di spe-
cializzazione. Anche per questo la formazione
e l'aggiornamento dl personale occupa un po-
sto di assoluto rilievo nella strategia aziendale
di questa società, che si sviluppano mediante
corsi interni (attraverso le esperienze dei capo
cantieri e capo ufficio) e corsi esterni (in collabo-
razione con enti paritetici edili - scuola profes-
sionale edile cremonese - C.T.P. - specifici enti
di formazione riconosciuti dalla legge). Negli
ultimi anni la Paolo Beltrami spa si è anche
occupata di attività immobiliari sia nel settore
industriale che in quello residenziale attraverso
la promozione di diverse iniziative e grazie alle
attività di progettazione e promozione interne
all'organizzazione aziendale.
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Sono ormai più di trent'anni che O.M.G.M.
srl è protagonista sul mercato delle mac-

chine lucidacoste. Azienda che soddisfa una
nicchia di mercato relativa alle industrie di lavo-
razione dei materiali lapidei ed anche della cera-
mica e del porcellanato, ha saputo, grazie ad
una lungimirante imprenditorialità dei suoi diri-
genti, completare la commercializzazione della
sua produzione a livello nazionale, per allargar-
si a livello mondiale: Europa ed USA rappresen-
tano ormai per O.M.G.M.srl il 50% dei clienti. Il
successo di questa realtà di Castelleone (CR) è
indissolubilmente legato alla qualità e affidabili-
tà delle sue macchine ed alla scrupolosa assi-
stenza post vendita. Un binomio che assicura

efficienza e garanzia agli acquirenti. Tutta la
produzione di macchine lucidacoste per la sago-
matura e lucidatura di pietre/marmo/granito/ma-
teriali similari è il frutto di una continua progetta-
zione e di severi collaudi da parte dell'efficiente
Ufficio Tecnico, insostituibile cardine di questa
azienda cremonese. Attualmente lavorano in
O.M.G.M. srl una cinquantina di dipendenti alta-
mente qualificati (l'azienda è, comunque, in co-
stante ricerca di personale specializzato) che
hanno contribuito, nel 2001, a superare i 3
milioni di euro di fatturato. Completano l'organi-
gramma aziendale anche una serie di agenti
che costituiscono la forza promotrice di una
capillare rete di vendita.

Il futuro di O.M.G.M. srl è proiettato sulla
continuità dell'attuale standard produttivo, unito
ad una perseverante ricerca di nuove tecnolo-
gie applicative per la realizzazione di nuovi
modelli di macchinari. Progetti che, asseconda-
ti dall'impiego di nuove forze - lavoro specializ-
zate, potranno contribuire ad un potenziamento
delle penetrazioni su nuovi mercati internazio-
nali (la Russia ed i Paesi dell'Est europeo, per
esempio, potranno rappresentare, a breve, ap-
petibili spazi per la commercializzazione dei
prodotti). Sono, infine, strategie aziendali an-
che una prossima certificazione di qualità e la
partecipazione a diverse esposizioni fieristiche,
sia nazionali che estere, per un sempre più
determinato miglioramento dell'immagine com-
merciale di O.M.G.M. srl.
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Tre parole possono essere sufficienti a sinte-
tizzare gli oltre ottant'anni di storia della

Toninelli spa: tradizione - vocazione al com-
mercio - imprenditorialità. Tradizione - sono ap-
punto oltre ottant'anni che una dinastia è attiva
nella commercializzazione di articoli casalinghi,

sotto le più svariate modalità di vendita e per la
più svariata tipologia di clienti. Vocazione al
commercio - dalla più datata vendita porta a
porta all'attuale sistema informatico in una sola
costante: l'indubbia capacità di soddisfare le
più svariate esigenze commerciali. Imprendito-
rialità - investimenti mirati e costanti nel tempo,
uniti alla capacità di leggere le esigenze del
mercato e le fonti di approvvigionamento più
convenienti per un servizio sempre all'altezza
delle aspettative.

Se questo è il DNA della Toninelli spa, l'attua-
le espressione di questa realtà cremonese/ita-
liana/europea è una posizione leader nella "LO-
GISTICA DISTRIBUTIVA DI ARTICOLI NO-FO-
OD" specificatamente ai settori CASALINGHI,
TEMPO LIBERO, FAI DA TE, PULIZIA CASA,
ecc. Più di 25.000 sono gli articoli che possono
soddisfare le esigenze ed i gusti più raffinati di
una clientela esigente ed attenta quali: Grandi
Superfici (GDO), Negozi tradizionali e per Liste
Nozze, Forniture Alberghiere e Grandi Promo-
zioni. Articoli che sono la risultante di una mira-
ta strategia organizzativa di acquisto presso
qualificate aziende nazionali ed estere (Europa,
Estremo oriente, Sud America ed altre ancora)
ed un processo costante di filosofia logistica.

Una solida Azienda con un Capitale Sociale
di 3.500.000 Euro con una struttura organizzati-
va interna composta da oltre 50 persone alle
dirette dipendenze, opportunamente specializ-
zate nei vari settori: Marchandaiser, preparatori
di commissioni e gestori di merce, dotati di
terminali collegati al sistema centrale tramite
RADIOFREQUENZA. Inoltre si avvale occasio-
nalmente di personale esterno presso societa'
di lavoro interinali. Una quindicina di Agenti
Monomandatari provvedono a visitare i clienti
proponendo articoli nuovi.

Dispone di numerosi automezzi pesanti per
le consegne dirette nel nord Italia, di trasportato-
ri esterni, e di qualificate Aziende di Autotra-
sporti che ci permettono di effettuare un servi-
zio capillare nel Nord e Centro Italia.

A supporto dei 25.000 metri quadri di superfi-
ci tradizionali a disposizione alla TONINELLI
spa per magazzini e depositi,si è aggiunto in
questi anni un nuovissimo Magazzino Automati-
co totalmente computerizzato sviluppato in al-
tezza (25 metri!). Le nuove e più sofisticate
tecnologie informatiche e telematiche consento-
no tempi estremamente brevi per le operazioni
di gestione delle merci. Completezza di catalo-
ghi - facilità di ordinazione - velocità nell'evasio-
ne delle commissioni, sono le prerogative della
capacità della TONINELLI spa di proporsi come
società di servizi affidabile nella qualità dei pro-
dotti commerciati e tempestività nei tempi di
consegna. I siti http://www.toninelli.it e ht-
tp://www.gdo.toninelli.it aprono le porte ai pro-
pri clienti, permettendo loro di interagire diretta-
mente con l'Azienda nella piu' pura filosofia
B2B (Business-to-Business). Capacità che van-
no ad associarsi ad una politica costantemente
attenta alla lettura delle dinamiche del mercato,
duttile nelle differenti interpretazioni delle mute-
voli modalità di commercio.

L'enorme potenzialità di questa Azienda in
costante evoluzione obbliga ad avere una visio-
ne lungimirante; e' per questo che è in progetto
un amplimento della struttura con un raddoppio
della capacità attuale. Un investimento che por-
terà l'Azienda al top della Moderna Distribuzio-
ne di articoli Casalinghi e per la casa, confer-
mandosi una valida piattaforma logistica per
quei Grandi Centri Commerciali che abbisogna-
no non solo di prezzi, ma di un valido ed affida-
bile partner.
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La storia della Costruzioni Vago Giuseppe
srl è una storia già letta, ma non per que-

sto da catalogare nell'indice del "deja vu". Qua-
si cinquant'anni di lungimirante imprenditorialità
non si possono superficialmente raccontare,
senza un occhio di riguardo a quel mercato,
sempre problematico nella sua dinamica, come
quello dell'edilizia. A fronte di percorsi tracciati
sia nel "boom" degli anni sessanta che nei bui
periodi posteriori, la Costruzioni Vago Giusep-
pe srl non ha solo galleggiato in quei mari, ora
calmi ora agitati, ma ha superato le contingenti
congiunture con una forza strutturale che le
permette oggi di proporsi come un'importante e
insostituibile realtà imprenditoriale cremonese.
Una famiglia, con un invidiabile bagaglio di
esperienze d'impresa, che ha saputo specializ-
zarsi, investendo massicci capitali, negli inter-
venti per nuove costruzioni - ristrutturazioni -
risanamenti conservativi (pubblici e privati) fino
all'edilizia industriale.

Superata la definizione, peraltro non ancora
improponibile, di impresa edile artigiana, la Co-
struzioni Vago Giuseppe srl ha saputo proiettar-
si nel poliedrico settore delle costruzioni edili
con una più moderna ottica propositiva. Innanzi
tutto dotandosi di un Ufficio Tecnico altamente
qualificato, in grado di progettare - ideare -
realizzare soluzioni ottimali per ogni tipologia
d'intervento muratorio.

Servendosi, poi, di maestranze non solo qua-
lificate professionalmente, ma anche costante-
mente aggiornate con corsi professionali, molti
dei quali in collaborazione con l'ANCE di Cre-
mona. Il futuro della Costruzioni Vago Giusep-
pe srl, al di là del mantenimento dell'attuale
target imprenditoriale, continuerà a muoversi
verso quella che è e rimane la filosofia azienda-

le: la soddisfazione della clientela attraverso
innovazioni tecnologiche avanzate (disegni tridi-
mensionali per i progetti, autocod, ecc.), ma,
soprattutto, un prodotto finale solido nelle strut-
ture, valido nelle soluzioni, qualificato nelle rifini-
ture, capitalizzato nel tempo.
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Il futuro sulle fibre ottiche. AEMcom è una
S.R.L. ( 95% di proprietà di AEM Cremona)

attiva nella Multiutility quale operatore di TCL
(con licenza dal 1999) - Internet Service Provi-
der (in prospettiva ASP) - nella realizzazione e
gestione della rete metropolitana a Larga Ban-
da. Mantainer accreditato presso la Registra-
tion Authority Italiana e Autonomus System è in
grado di offrire il meglio delle tecnologie a costi
estremamente interessanti nei settori Dati - Vo-
ce - Internet - Larga Banda. Basandosi su con-
nettività punto - punto o reti private AEMcom
garantisce il trasferimento e la condivisione di
applicazioni ad alta velocità nonché l'erogazio-
ne di servizi customizzati ad alto valore aggiun-
to.

Il successo di questa società cremonese (ha
quadruplicato in un anno il proprio fatturato
passando dai 250 mila euro del 2001 al milione
previsto nel corrente esercizio finanziario) è
senza dubbio riconducibile alle garanzie di qua-
lità ed affidabilità dei suoi servizi. Per il settore
Voce AEMcom non richiede nessun contributo
di attivazione, nessun canone del servizio, nes-
sun scatto alla risposta e applica una tariffa
telefonica "flat" su singola fascia oraria 0-24. Le
soluzioni studiate da AEMcom mirano ad offrire
connettività Internet su fibra ottica o XDSL con
velocità di connessione fino a 10 Mbit/s simme-
trici (in upload e download) con banda minima
garantita e tariffazione "flat" (senza scatti o x
euro per byte trasferiti). Per il settore Internet
AEMcom propone tariffazione "flat" senza scatti
o x euro per byte trasmessi e ricevuti, connes-
sione "always - on" su fibra ottica, banda mini-
ma garantita, connettività a larga banda a parti-
re da 42,00 euro al mese. Per il settore ISP,
infine, AEMcom garantisce un Hub Center colle-
gato alla rete MAN in fibra ottica della città di
Cremona, servizi di Managed Hosting, banda
Internet, protezione degli apparati da eventuali
accessi non autorizzati tramite sistemi di sicu-
rezza di rete. Quasi tutte le istituzioni pubbliche
di Cremona sono clienti di AEMcom che, nei
suoi piani strategici di sviluppo, intende aumen-
tare il volume delle commesse, dilatando i confi-
ni di esercizio oltre la provincia cremonese.
Sono in fase avanzata di realizzazione dinami-
che per la creazione di una LINEAcom con la
Holding del gas ed energia delle città di Lodi,
Mantova, Pavia e Cremona. AEMcom è anche
prossima ad una certificazione secondo le nor-
mative UNI EN ISO 9002 che la vedranno anco-
ra più coinvolta nella formazione del personale,
che attualmente segue corsi esterni presso or-
ganizzazioni preposte e aggiornamenti presso
le aziende fornitrici delle tecnologie. Sicuramen-
te, infine, continueranno i rapporti con la sezio-
ne cremonese del Politecnico di Milano per la
creazione di stage rivolti ai neo laureati.

Oltre 200 imprese edili ed affini aderiscono, oggi, al Colle-
gio imprese edili ed affini Ance Cremona, affiliato all'Asso-

ciazione nazionale costruttori edili.
Questo Collegio aderisce, a sua volta, al Centredil (Centro

regionale dei costruttori edili lombardi) che assolve a funzioni
di coordinamento tra le Associazioni ed i Collegi provinciali,
con l'obiettivo di avviare azioni sinergiche, su scala regionale,
per la promozione del settore ed elaborare una linea comune
nei riguardi delle istituzioni, con competenza in Lombardia
sulle varie tematiche che toccano più o meno direttamente
l'area di attività delle imprese rappresentate. Il Collegio ha
propri rappresentanti nella Giunta e nelle Commissioni naziona-
li dell'Ance, così come nel Consiglio e nelle Commissioni
regionali del Centredil.

Il Collegio, a sua volta, struttura la propria attività in ambito
territoriale attraverso la rappresentatività dei propri organismi
dirigenti, i quali si avvalgono, nelle linee d'indirizzo, del suppor-
to di specifiche commissioni tecniche formate da costruttori e
da consulenti. Promuove un confronto costante con la Pubbli-
ca Amministrazione e con tutte le maggiori Istituzioni territoriali
al fine di tutelare i legittimi interessi del settore e rendere
partecipi i costruttori d'un comune percorso, teso ad affrontare,
preparati ed aggiornati, le nuove sfide che il mercato pone,
oggi, al mondo dell'impresa. Carlo Beltrami, presidente del
Collegio, crede fermamente nel consolidamento di questo viva-
ce mercato e si adopera, in sintonia con il Consiglio, per una
sempre maggiore visibilità dell'associazione stessa sul territo-

rio e per una più spiccata coesione identitaria fra le singole
imprese.

Non solo: è stato affidato ad Agostino Melega, direttore di
Ance Cremona, il compito di portare a compimento una rete di
servizi consulenziali ed una strategia culturale che veda nella
formazione professionale continua un obiettivo primario teso
ad arricchire il settore di sempre più aggiornate competenze
gestionali. In altri termini, la creazione di rinnovati servizi alle
aziende ed un percorso di interventi per un riesame relazionale
dei costruttori, accompagnato da una strategia di formazione
del comparto edile intimamente collegata allo sviluppo del
settore. Disegni e propositi che troveranno terreni fertili nei
decentramenti del Collegio a Crema (spazio in via di potenzia-
mento) e a Casalmaggiore, a breve.

GLI SPORTELLI DEL COLLEGIO
Gli sportelli del Collegio sono uno strumen-
to di supporto per le imprese associate nella
gestione dei numerosi problemi collegati
all’attività imprenditoriale: la  rappresentati-
vità istituzionale e di categoria, l’orienta-
mento e la consulenza nell’applicazione
delle norme relative alla legislazione tecnica
ed urbanistica a quella tecnologica, com-
merciale, amministrativa, tributaria, am-
bientale, sicurezza, sindacale nonché d’i-
struttoria nei percorsi di pre-qualifica SOA e
di pre-certificazione di qualità.

SPORTELLI ISTITUZIONALI

PRESIDENZA:
Carlo Beltrami, Franco Brambilla, lunedì
dalle 11,30 alle 12,30

ORGANIZZAZIONE ED ISTRUTTORIA
Agostino Melega, Mauro Mafezzoni,
Cesy Capelli, Manuela Melega, Tiziana
Zanoncini, Rosolino Galbignani, tutti i
giorni dal lunedì al venerdì dalle 8,30 alle
12,30; dalle 14,30 alle 18,30

SPORTELLI DI CONSULENZA
DI ANCE CREMONA SERVIZI srl

GESTIONE ACQUISTI:
Cristiano Benazzi, lunedì dalle 11,30 
alle 12,30

TECNOLOGICO E COMMERCIALE:
Giorgio Garavelli, lunedì dalle 17,00 
alle 18,30

ASSICURATIVO:
Franco Santambrogio, martedì dalle 9,30
alle 12,30

PRE-CERTIFICAZIONE DI QUALITA’:
Lorenzo De Giorgi, martedì dalle 9,30
alle 12,30

LEGALE:
Barbara Pedrazzani, Christine Faticati,
martedì dalle 17,00 alle 18,30

URBANISTICO:
Piergiorgio Capelletti, martedì dalle 17,00
alle 18,30

AMBIENTE:
Luigi Lipara, mercoledì dalle 17,00 
alle 18,30

TECNICO:
Anselmo Gusperti, mercoledì dalle 17,00
alle 18,30

AUDIO ACUSTICO EDILE:
Giampiero Majandi, mercoledì dalle
17,00 alle 18,30

PRE-QUALIFICA SOA:
Manuela Melega, giovedì dalle 9,30 
alle 13,00

MEDICINA DEL LAVORO:
Antonio Magni, Isabella Maja, giovedì
dalle 11,00 alle 12,30

LEGALE:
Luca Curatti, giovedì dalle 17,00 alle 18,30

FISCALE:
Giorgio Rancati, giovedì dalle 17,00 
alle 18,30

SICUREZZA:
Rosolino Galbignani, venerdì dalle 17,00
alle 18,30

CONSULENZA DEL LAVORO:
Luigi Degan, venerdì dalle 9,00 alle 11,30

LEGALE AMMINISTRATIVISTA:
Brunello De Rosa, venerdì dalle 11,30
alle 12,30

Gruppo Co.Ge.Me. – Siderimpex

“Fornire acciaio come missione”

Produzione di laminati a caldo in barre e rotoli di acciaio al carbonio
Produzione di profili speciali per lavorazioni artistiche in ferro battuto
Produzione di laminati a freddo in barre e rotoli di acciaio al carbonio

Commercializzazione in tutta Italia di laminati in barre, travi, tubolari saldati e
senza saldatura per lavorazioni meccaniche, tubi trafilati e provati

Sede: Via E. Fermi n°34 26041 Casalmaggiore (Cremona)
Tel. 0375 283520 - Fax. 0375 40750

E-mail: info@cogeme.it - Web: www.cogeme.it

Ufficio vendite: Tel. 0375 283575 - Fax 0375 40750
E-mail: sales@cogeme.it

Commercializzazione in barre commerciali o prelavorate 
(taglio a misura effettuato con sistemi automatizzati con tolleranze di +/- 1 mm). 

Consegna in tempi brevi in tutto il nord Italia.
Magazzino di 30.000 m2 coperti.

Prodotti disponibili: Laminati mercantili, Travi HEA HEB HEM IPE IPN UPN,
Lamiere, Tubolari saldati, Tubi provati, Tubi meccanici S.S. , Tubi Trafilati, Tubi

oleodinamici.

Sede: Strada al porto n°31 26041 Casalmaggiore (Cremona)
Tel. 0375 283511 - Fax. 0375 200280

E-mail: sdxdivcommerciale@cogeme.it

Ufficio commerciale Reggio Emilia:
Tel. 0522 930290 - Fax 0522 793007

E-mail: sdxdivtubi@cogeme.it

INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

Riflettori sulle Aziende
Ritratto, strategie e prospettive di alcune realtà di primo piano del cremonese

Per la promozione del settore edilizio
L'attività del Collegio Imprese Edili ed Affini Ance Cremona


